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ANA を名乗るフィッシング詐欺 

 

惜しみなく愛を注いでこそ 

 私たちの幸せは、自分が愛しているものの数、または自分を愛してくれ

るものの数によって決まるといわれることがあるそうです。 

聖書には「受けるよりは与える方が幸いである」という一節がありま

す。 

もしかしたら私たちは「誰かが自分を愛してくれること」を求めるよ

り、自ら惜しみない愛を他者に注いでこそ、大きな幸せを感じること

ができるのかもしれません。 

自分一人の幸せを追い求めるばかりでなく、人を愛し、人のために尽

くし、人の幸せを願う心を育んでいきたいものです。 

 

 

ペンタス 

希望が叶う 

 

先月、友人たちと台湾に行く用事があり、飛行機のチケット

は友人に任せて手配してもらいました。 

飛行機はANA関連の EVA航空とのこと。 

その後、代表メールに左記の案内が届き、早速「ボーナスマ

イルを獲得」という箇所をクリックしてしまいました。 

ANAの IDとパスワードを登録し、次のページへ代わり、 

そのページはキャッシュカードの情報を入力するページでし

た。ここでおかしいと気づき、ページを閉じました。 

AI で調べると、詐欺メールであると注意が記載されており、

お恥ずかしい話ですが、急いで PWを変更した次第です。 

 
詐欺メール（フィッシングサイト）に入力してしまった場合 

１ クレジットカード情報を入力した場合                          

速やかにカード会社に連絡し、カードの利用停止と再発行を依頼する。                

すでに不正利用されていないか、利用明細の確認も必須。                                     

2 ANA マイレージクラブのお客様情報を入力した場合                            

番号が流出した可能性があるため、ANA 公式サイトの手続き案内に従い、カードの再発行（お客様番

号変更）の手続きを行う。                                  

3 Web パスワードを入力した場合                                    

悪意ある第三者が ANA マイレージサイトにログインし、マイルを勝手に使ってしまう恐れがあるた

め、速やかにパスワードを変更する。                                         

4 その他（名前・住所・電話番号・メールアドレス）を入力した場合 同じパスワードを他サービス

（Amazon や銀行）を使いまわしている場合は、そちらのパスワードも変更する。         

5 金銭的被害が出ている場合 都道府県警本部サイバー犯罪相談窓口♯9110 へ 

 



 

一歩踏み出す勇気を 

母校にて） 

 

セブン–イレブンはいまでこそ当たり前のよう

にお弁当やおにぎりを売っているが、当初は

反対の嵐だった。 

家庭でつくるものであるお弁当やおにぎりを

わざわざ店で買う人がいるのかと。 

それでもコンビニ事業をスタートした時と 

同様、信念を貫き通して 1976 年に開発を始め

たところ、確かに最初は一日に一店舗で 2個

か 3個しか売れなかったが、いまではおにぎ

りは年間 22億個も売れるようになっている。 

常識を覆すことができたのである。 

 

おでんの販売やプライベートブランドの 

開始、セブン銀行の立ち上げなども同様だ。 

周囲から「無理だ」と猛反対を受けながらも

常に挑戦し続けることで、道を切り拓いてき

た。 

皆が一様に賛成することは挑戦する価値のな

いことであり、皆が反対することにこそ、 

未来を切り拓く宝が眠っている。 

つまり、困難の中にこそ挑戦する価値がある

のである。 

信念を持って挑戦し続けていると、世の中の

常識のほうが変わっていくものだ。 

それがビジネスの第一線を走り続けてきた 

私の実感である。  

ぜひとも、これからの未来を担う若者には 

積極的に一歩踏み出す挑戦をしてほしいと 

心から願っている。 

 

 

 

 

コンビニ事業の成功の根底には、常にお客様の

立場で考えるという変わらない視点があった。 

「日々の仕事は与えられるものだから、挑戦は

できない」と考える人もいるかもしれないが、

そうではない。 

仕事は皆に同じように与えられるからこそ、 

自分から一歩踏み出す挑戦が必要なのである。 

自発的に挑戦していると、必然的に仕事は面白

味を帯びてくる。 

言われたことだけをやっていたら仕事がつまら

ないのは当然だ。 

だからどんな仕事であれ、挑戦することが不可

欠だ。 

「こんな仕事は面白くない」、そうぼやく声を

よく聞くが、それは挑戦意欲がないからであ

り、「自分は駄目だ」と公言しているのと同等

である。 

 

繰り返しになるが、世の中は常に変化してい

く。 

故にその時代、その年齢に相応しい挑戦をして

いくことが大切だ。 

例えば私は 88 歳になったけれど、 

「もう歳だから駄目」なんてことはなく、 

「その歳なりに挑戦することがある」 

と思っている。 

中でも 20 代というのは、何にでも挑戦できる

最高の駆け出しの時期である。 

責任ある立場でないからこそ、失敗を恐れず 

挑戦してほしい。 

勉強にしろ読書にしろ、恋愛事だってすべて 

挑戦だ。 

だからこそ、２０代はいろいろなことに興味を

持ってほしい。 

 

 

 

 

 

 

 

致知出版社 

 

鈴木 敏文 セブン-イレブン創業者 

 



  

この我々の自然界には、微生物から動植物まで、

たくさんの生物が存在しています。 

そして、それらはすべて循環をしております。 

例えば、地中にはいろいろなバクテリアや細菌が

いて植物の根の成長を助け、それによって地上に

草が繁茂します。 

すると、そこに草を蝕む昆虫類がたくさん群がっ

てきます。 

これらの昆虫は、昆虫同士で食べたり食べられた

りして生存をしています。 

また、草食動物も草を食べます。 

そして今度は、その草食動物を肉食動物が食べて

命を永らえていきます。 

肉食動物は老いて朽ち果てると、また土へ帰って

いき、それが土壌を豊かにし、そこにまた新しい

草花や木が生えるようになります。 

このように自然界は循環をしているのですが、そ

れは同時に、命の連鎖が続いていることを意味し

ています。 

 

自然界はそういう命の連鎖でつながって維持され

ています。 

つまり、これらの一般の生物たちは、自分が生き

るだけではなくて、自分の命を差し替えて他の命

を助けているのです。 

そのような循環が、この地球上では延々と行われ

てきております。 

 

 

 

 

命の使い道 

 我々人間は大変素晴らしい知恵を神から授か

っています。 

素晴らしい頭脳を駆使して近代科学を発展さ

せ、素晴らしい文明社会をつくってまいりま

した。 

知恵によってあらゆる生物の頂点に位し、 

地球上にあるあらゆる生物を食べて生き永ら

え、繁栄を図ってきました。 

見方を変えますと、一般の動植物は自分の命を

差し出して他の生き物を助けてあげています

が、我々人間は、植物でも動物でもすべてのも

のを殺して生き永らえて繁栄を続けているの

です。 

そうやって生物の頂点に位し、それぞれの人生

を生きているのが我々人類の姿であります。 

 

そう考えると、私にはこういう思いが湧いて

くるのです。 

人間は素晴らしい知恵を持つと同時に、素晴

らしい理性とか良心というものを持っている

ではないか。 

ならば、すべての命を収奪して生きるだけでは

なく、理性とか良心の領域を使って、他のもの

たちに対して何か施しをすることも考える 

必要があるのではないだろうか。 

せっかくこの世に生を受けたのですから、 

命のある限り自分だけが生きるというのでは

なくて、我々人間も世のため人のために少しで

も尽くして生きるべきではないのか。 

わずかでもいいから、世のため人のために尽く

す生き方が人間として大変大事なのではない

か。 

そこに、この人生を生きていく意義があるの

ではないかと思うのです。 

つまり、私たちは何のために生きるのかとい

えば、その第一の目的は、世のため人のために

ささやかでもいいから尽くすことであると 

私は思っているのです。 

 

 稲盛 和夫  京セラ/KDDI 創業者 致知出版社 



 

闘牛の盛んなスペイン。そのスペインのとある闘牛場には隣にレストランがある。        

そこでは、毎日闘牛士によって力尽きた哀れな牛たちの睾丸が珍味として振舞われていた。 

客  「いつものお願いするよ。」 

給仕 「かしこまりました。・・・お待たせしました。」 

客  「ありがとう・・・ん？ 今日のはやけに小さいなぁ。今日は子牛が相手だったのかい？     

情けない闘牛士だな！はははは！」 

給仕 「はい、情けない闘牛士でしたので今日は牛が勝ちまして・・・。」 

情けない闘牛士 

」 

https://kawaguchi-morning.jp/ 

 

https://saitama-kk.org/ 

 

https://www.chibahojin.jp/ 

 

https://www.moralogy.jp 

 
https://k-puro.co.jp/ 

 

219 

 

昨年度から始めた損害保険事業。 
初級から普通に上がるために、年間売上高200万
円とがん保険 50件のノルマがあります。 
これをクリアしないと代理店資格が取り消され
てしまいます。 
始めたばかりのころは、売上高よりもがん保険の
件数をクリアできるか半信半疑でした。 
皆さまへご案内をお送りしてわかったことは、 
社員を大切にされている企業はすでに同様の保
険に加入されているということです。 
なかなか件数が上がらず苦悩しましたが、「念ず
れば花開く」の思いで、日々考えつくし、できる
できると自分を鼓舞し続けた結果、どうにか件
数をクリアすることができました。 

 

ご契約いただいた皆さまには改めてお礼申し 
上げます。ありがとうございました。 
やはり強い思い入れは大切であり、また必ず 
実現できるということを肌で感じた次第です。 
 
セコムのがん保険の売りは、がんと診断された場
合、一時金を出すのはどこも一緒ですが、高額な
ゲノム検査を実施し、その方に合った治療法を選
択できる点です。 
これは、早期に治療を終え、完治し、職場復帰を
してもらうための他社との差別化になります。 
自信を持ってお勧めできる保険商品ですので、
是非お声かけいただければ喜んでご案内にお伺
いいたします。 

機械警備事業  弊社のセキュリティプランにセコム・ALSOK の大手警備会社のインフラを使用         

防犯カメラ事業 周辺環境・建物構造・人的要因等を加味し用途に沿ったカメラ選別と適位置へ設置      

損害保険事業  セコム損害保険の代理店としてお客様に最適なプランをご提案         

https://kawaguchi-morning.jp/
https://saitama-kk.org/
https://www.chibahojin.jp/
https://www.moralogy.jp/
https://k-puro.co.jp/

